
Dell EMC Foundationセミナー
（販売戦略と製品概要基礎コース）

開催日時＜定員30名まで＞

本コースは、主に弊社製品を取り扱ったことがない、または、取り扱いのご経験が少ない
パートナー様の製品選定部門・営業部門・技術部門の皆様を対象とした基礎コースです。

Dell EMCの製品戦略や最新のデル製品（サーバ、ストレージ、ネッ トワーク、デバイス、
ラインナップ）、保守・導入サービスをご紹介 いたします。

浜松地区開催決定！！

日時：2019年5月28日( 火)

13:30 - 17 :30  *受付開始 13：00～

会場：TKP浜松アクトタワーカンファレンスセンタ
https://www.kashikaigishitsu.net/facilitys/cc-
hamamatsu-at/access/

対象：SE, 営業, 製品選定部門

開催日時 ＜定員30名＞

×

お申込み先

JP_Partner_Training@Dell.com
参加希望の方は、下記の事項をご記入のうえ、お申込みください。

１．ご希望のセミナー（浜松）
２．参加者名
３．フリガナ
４．会社名・所属団体名
５．郵便番号 住所
６．電話番号
７．E-mailアドレス
８．部署名

お問い合わせ
※お問い合わせをいただく際は、件名に開催日
、セミナー名をご記入ください。
※個人情報をDELL EMCで利用する場合には、
DELL EMCからのご案内(各種セミナー・イベント・
キャンペーン情報)と顧客満足度調査でのみ利用し
ます。

担 当 ：竹 本 安 藤

浜松会場

https://www.kashikaigishitsu.net/facilitys/cc-hamamatsu-at/access/
mailto:JP_Partner_Training@Dell.com


トレーニングコース体系

今回受講いただきました内容は、【初級】DellEMCFoundationとなります。 中級・上級編については、東京、大阪にて実施を予定しております。
本コースもぜひ受講をご検討ください。

【Partner Enablement Roadshow(Sales向けトラック）】 （予定）
最新のDell EMC製品を中心に、営業的な内容を中心に解説いたします。
Dell EMCの主要製品のセールスアップデートを中心に、最新のソリューションや 事例、日々の営業活動に役立つHow to Sell情報が満載となっております。

【Partner Enablement Roadshow（Pre-Sales/SE向けトラック）】 （予定）
最新のDell EMC製品を中心に、技術的な内容を中心に解説いたします。
各製品のアーキテクチャや最新アップデート情報、ツールの紹介など、プリセールスSEの皆様に役立つ情報を包括的にご提供し、より競争力のある提案ができる
ことを目的としております。

※不明な点がある場合は、弊社担当営業までお問い合わせ願います。

〔お問い合わせ先〕
ダイワボウ情報システム株式会社

浜松支店

営業様向け 技術者/エンジニア様向け

【初級】Dell EMC Foundation（本コース）

・定期開催(１回/４半期）
・エンタープライズ製品販売基礎コース

・定員 10-20名

【中・上級】Partner Enablement
Roadshow
(Sales向けトラック）

【中・上級】Partner Enablement Roadshow
（Pre-Sales/SE向けトラック）

・エンタープライズ製品およびソリューションの包括
的なアップデート
・１回/年 開催予定

・エンタープライズ製品およびソリューションの包括的
なアップデート

・１回/年 開催予定

セミナー内容

1. イントロダクション

• 会社概要および組織のご紹介

2. Dell  EMC製品/ポートフォリオ戦略

• Del l  EMCの製品/ポートフォリオ戦略および製品全般のご紹介

3. PowerEdgeサーバ概要（VRTX/FX2/FCを含む）

• 製品マッピングを中心としたデル製品 vs 他社製品のご紹介

• 製品比較

４ .  ストレージ製品概要

• Del l  EMC製品を中心とした製品紹介

５ .  ネットワーク製品概要

• デルのネットワーク製品の位置付け

６ . サポートサービス概要（保守・導入）

• デルの保守体制についての概略

７ . パートナー様支援体制のご紹介及び質疑応答

*講演タイトル・講演内容は都合により変更になる場合がございますので、あらかじめご了承ください。


